UCZELNIA JANSKIEGO W LOMZY
WYDZIAL:
KIERUNEK: ZARZADZANIE
specjalnosé: ZARZADZANIE KADRAMI / ZARZADZANIE SPRZEDAZA
profil ksztalcenia: praktyczny
forma studiéw: STUDIA niestacjonarne
Plan studiéw zatwierdzono dnia

poziom ksztatcenia:

obowiazuje od

PLAN STUDIOW

studia drugiego stopnia

roku 2019/2020

Trok | 1T rok
Liczba godzin zaje¢ 1sem. sem. 3 sem.
> | | & Z < g > § > g > §
_p. [NAZWA MODUEY/ punkty Efcf' Zpa;' E 3|8 % 5 % E § 3 g 3 g 3 g
NAZWA PRZEDMIOTU ECTS | o e < § § g g EE dE(s(Z| s [2] s
e A s 3|23 23|28
1 |2 4 5 | 6 7 8 [ 9 o123 za]as 2627 18 [19 20 21 22
ZAJECIA Z BLOKU KSZTALCENIA OGOLNEGO
[vezyk obcy 4 I Il 60 60 20 20 20
[Metodologia badari 2 Il 16 16 16
||Przedmioty ogélnouczelniane 2 I 14 14 14
[Etyka w biznesie 2 [ 14 14 14
||Warsztaty interpersonalne 2 Il 16 16 16
||BHP z elementami ergonomii 1 | 5 5 5
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ZAJECIA Z BLOKU KSZTALCENIA PODSTAWOWEGO
[[Ekonomia menedzerska 4 [ 30 20 10 20| 10
[Metody statystyczne 4 1l 30 16 | 14 16| 14
||Prawo gospodarcze 2 I 21 21 21
||Przedmioty ogélnouczelniane 2 | 12 12 12
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ZAJECIA Z BLOKU KSZTALCENIA KIERUNKOWEGO
Zarzadzanie operacyjne 3 | 22 12 10 12 | 10
Zarzadzanie marketingowe 3 1l 24 10 14 10| 14
Zarzadzanie strategiczne 3 1] 24 10 14 10 | 14
Wspotczesne koncepcje zarzagdzania 2 | 14 14 14
Przywodztwo 2 | 10 10 10
||Zarza1dzanie miedzynarodowe 3 I} 22 10 12 10| 12
||Badania operacyjne/Gry kierownicze 2 | 14 6 8 6| 8
[Rachunkowo$c¢ zarzadcza 3 I 24 12|12 12| 1
"Psychologia w zarzadzaniu/Spot. odpow. biznesu 2 Il 10 10 10
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SPECJALNOSC - ZARZADZANIE KADRAMI




||Seminarium magisterskie 12 I, 11 40 40 14 26
[Rekrutacja i dobor pracownikow 2 I I 21 9 12 9 | 12
||Motywowanie i wynagradzanie 2 1] 14 8 6 8| 6
||Za rzgdzanie rozwojem zawodowym 2 11} 18 8 10 8 | 10
[[Prawo pracy 2 mff m 21 14 7 14| 7
[[coaching i mentoring 2 1 10 10 10
||Informatyka w zarzgdzaniu kadrami 2 1T} 21 9 |12 9 |12
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SPECJALNOSC - ZARZADZANIE SPRZEDAZA
[[seminarium magisterskie 12 11, 1l 40 40 14 26
"Planowanie sprzedazy i prognozowanie rynku 2 I} 1] 21 9 12 9 12
||Negocjacje handlowe 2 I} 14 8 6 8| 6
[Marketing w handlu 2 i 18 8 10 8 [ 10
[lLogistyka w handlu 3 m ol m 21 14 7 14| 7
lPrawo handlowe 2 i 10 10 10
||Informatyka w zarzgdzaniu sprzedazg 2 11} 21 9 |12 9 | 12
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